Immobilie in Bestform
Wir empfehlen: PIMP UP MY HAUS !

Wenn ein Mensch wie Du und ich sein Auto verkawidh dann ist er gut
beraten, dieses liebgewordene Stiick Automobil awfl¥rmann zu bringen. Es
wird liebevoll gewaschen und ausgesaugt. Die Upelgiebenen Reste unserer
Wohlstands-Zivilisation, von der halben 0,5-Liteunststofflasche- die man nun
leider nicht mehr gegen Pfand abgeben kann - iteeKagelschreiber, die sich
sinnigerweise zwischen FuRmatten und Beifahrevsitklemmten, bis zu
Kinderspielzeug, Schminkutensilien und Essenrested, alles sorgfaltig unter
Stéhnen und Schweil3perlen auf der Stirn entfernt.

Warum ?

Um einen guten Eindruck zu hinterlassen. Um derargallen Erwerber ein
mdglichst in ,,Bestform* erscheinendes Fahrzug zspntieren — was sich im
Preis, ja sogar in der grundsatzlichen Verkaufbairkederschlagen soll.

Fur moégliche 200, 300 Euro, die mehr zu erzielaen sellen, opfern wir
(mindestens) einen Wasch-Samstag.

Warum tun wir nicht das gleiche, wenn wir eine Ininien anbieten ?
Dort geht es nicht um 100, 200 Euro, sonderrilGm 20.000 Euro

Ich finde, ein Wohnungs- und erst recht ein Hausueafrist eSVERT, einige
Wochenenden zu verwenden, um es in seinem vorhan@®mANZ zu zeigen,
Interessenten den Atem zu rauben und einen ganzen@eld (mehr)
einzunehmen.
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Die 10 ultimativen Tips, um mit wenig Aufwand, ein Haus in
Bestform zu bringen.

0. Machen Sie einen Plan.

1. Der erste Eindruck zahlt

2.  Willkommen heil3en

3.  Schaffen Sie Raum

4.  Hochglanz — einfach gesagt ... und getan !
5. Keine Gerliche

6. Kleine Hindernisse sind hinderlich

7. Nicht nur Raum und Luft — auch Licht !

8. Kleine Gimmicks

9.  Ent-Personalisieren Sie Ihre Wohnung/lhr Haus
10. Tagesbedarfin ,Handgepéack

11. Suchen Sie sich einen kompetenten Makler

0. Machen Sie einen Plan

Sie sollten sich einen Aktionsplan erstellen, whastimmte Tatigkeiten
auszuftihren sind; wann Sie putzen und berdumemrmdiindibliche
Anstreich- oder Reparaturarbeiten notwendig, enmefieh Ihnen, bereits
(mindestens) 4 Wochen vor dem ersten Besichtigtergsin damit zu
beginnen, um degBchnell-noch-lackiert“-Eindruck zu vermeiden und
tadelloses Funktionieren Gberprifen zu kdnnen.

1. Der erste Eindruck zahlt

Es wie im richtigen Leben: der erste Eindruck zahlt
Das erste, was Interessenten an lhrem Haus erkeshdre
LYAuldenerscheinung®.
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"""" Stellen Sie sicher, dass der Rasen gemaht, dieeHexdchnitten
und das alte Laub entfernt sind. Nehmen Sie zudemerfuind Schwamm und
reinigen sie UNBEDINGT Haustiur und Fenster sorgjalt

2. Willkommen heil3en

Nicht die moglichen Erwerber, sondern Sie — undHaus/lhre Wohnung -
mussen positiv wirken. Eine saubere FuRmatte, Biufioclh empfehle warme
Rot-Tone) signalisieren angenehme Atmosphare ..lassen den Kaufpreis
nach oben schnellen.

3.  Schaffen Sie Raum

Wollten Sie nicht einige alte Zeitungen und Zeitgtdn in den Altpapier-Con-
tainer bringen und die alte Ski-Ausristung von 1@82nternet versteigern ?
Dann ist JETZT der richtige Zeitpunkt daflr gekomme

Beraumen sie ALLES, was Sie sowieso entfernen, \@efgw, verschenken
wollten. Alles, was Sie noch irgendwann und irgemdgurchsehen, sortieren,
anheften und reparieren wollten, beraumen Sie ablerf nétigenfalls in eine
angemietete, nicht mit zu veraulRerende Garagedinen Schuppen.

4. Hochglanz- einfach gesagt ... und gemacht !

Nun konnen Sie sich endlich in Ihrer ganzen Krdgivm (noch) eigenen Haus
entfalten ... mit Eimer, Seife und Wischmob.

Bringen Sie Ihre Wohnung, Ihr Haus auf Hochglane Acken dirfen einmal
besonders intensiv gesaubert werden und vor alasmiBadezimmer sollt@cht
sauber sein, sondernrein sein.
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5.  Keine Gerlche

Nicht nur das Auge, sondern auch die Nase i3t mit !

Alles was Uber einen frischen, vielleicht limondduft hinausgehen sollte, ist
zu entfernen.

Die alten Hauspantinen mussen nicht im Eingangestedndichtigkeiten im
Bereich Wasser/Abwasser sind zu beseitigen, auchadee Schaferhund, der
uberdies auch noch Hundehaare verteilen konnte,nattrlich nur
voribergehend — aus dem Haus zu bringen.

6. Kleine Hindernisse sind hinderlich.

/ Dal} keine Gegenstande, Sitzhocker oder KindereRoH Weg

stehen sollten — haben Sie sicherlich von Anfangesehen. Generell ist daftr
zu sorgen, dal} alles gangig, zu 6ffnen und zuefgd ist.

Fehlt irgendwo eine Unterlegschreibe ? Dann se3teriese jetzt ein. Testen
Sie Turen und Fenster bzw. die Scharniere VOR ésrdBtigung. Si¢duschen
nicht irgendeine Qualitat der Immobilie vor — davor kacimnurwarnen ! -

Sie bringen offensichtliche Dinge in Ordnung undsighern sich der
Funktionsfahigkeit.

7. Nicht nur Raum und Luft — auch Licht

Sie haben die Wohnung/das Haus nach bestem WisseGewissen beraumt;
Geruchsbildung verhindert und per Blumenarrangesiémteinen leichten
Frahlingsduft gesorgt.

Nun sollten Sie auch darauf achten, dass die Imiaabi besten Licht erstrahlt.
Tagstber empfiehlt sich, alle Vorhdnge aufzuziekenster verdeckende Store
oder andere Gegenstande sind zu entfernen.
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Am Abend werden samtliche Lichter eingeschaltet.lidverprift, dafd Gber-
haupt Lichtbrennen kann und nirgendwo durch das Fehlen vohllien ein
optisch positiver Effekt verloren geht.

8. Kleine Gimmicks
Kleine Aufmerksamkeiten, kleine ,Geschenke” erhaltge Freundschatft.

= > \Wenn Sie beabsichtigen, Ihr Haus oder Ihre Wohraungerauf3ern,
kénnen Sie mit wenig Aufwand und kleinen ,Gefélkgtien” die
Aufmerksamkeit wahrend eines Besichtigungsternmeienen und eine positive
Atmosphaére verbreiten. Ihr ZIEL ist es, lhre Imnmi@bschnellstmoglich fir den
BESTEN Preis zu veraufR3ern: denken sie immer daran !

Stimulieren Sie die Phantasie und das Wohlfiihigeféh Besichtigenden.
Stellen Sie ggfs. das beste Porzellan auf den Tasetbesten (Leder-)Einbande
der Blcher ganz nach vorne und entztinden Sie amd\b&s Feuer im
vorhandenen Kamin.

Verhalten Sie sich einfach so, als kame die bokaviggermutter oder — noch
besser — die kinderlose Erbtante zu Besuch ... und #gen Sie noch etwas
drauf.©

9. Ent-Personalisieren Sie Ihr Haus/lhre Wohnung

Ihre Immobilie ist Ihnen in den vergangen Jahret dethrzehnten ans Herz
gewachsen. Die einzelnen Raume spiegeln nichtieUdatzung, sondern auch
ihre Personlichkeit wider.

... und DAS ist hier Fehl am Platze.
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Es ist bedeutungslos, ob Sie ein feiner Menscle, @identliche
Hausfrau, ein kreativer Ingenieur oder ein ordeh#r Professor fur Byzantisitk
sind: die besichtigenden Interessenten mochten NI@# Ihren intimsten und
privatesten Eindricken und Gegenstanden konfranerden.

Das betrifft nicht nur ihre liebevoll zusammenggaae Sammluniieselsteine
der letzten 3 Jahrhunderte, die Sie liebevoll im Arbeitszimmer auf einer geol3
Tischtennisplatte museumswirdig drappierten:

Berdumen Sie Familienfotos, Cremes, personliche Urkundesr &pielzeug
der Kinder, als diese noch klein gewesen, sowigskiare aus ihrem Heim.

10. Tagesbedarfim Handgepack
Um flr einige Wochen der Besichtigungen, auch degitbesichtungen,
gewappnet zu sein, sollten Sie Vorbereitungenedneff

Verstauen Sie die 0.g. personlichen Dinge, auttkeaul3erhalb einer Besich-
tigung in Inrem Heim nicht verzichten wollen, irhsell ein- und auszupacken-
de Kartons oder éhnliche Aufbewahrungsmaoglichkeiten

Wenn Sie erfolgreich Ihr Haus oder Ihre Wohnungaeft haben, ersparen
Ihnen diese Vorbereitungen im Gbrigen eine MendeeAibeim Umzug.
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11. Suchen Sie sich einen kompetenten Makler

Dieser hat — im Gegensatz zu lhnen — Dutzendeuyadelte von
Besichtigungen durchgefihrt und weil3, was die jmvyetwendigen Schritte
auf dem Weg zum werthaltigen Verkauf Ihrer Immabsind.

Er kann und wird Ihnen Hilfestellungen geben, washeem Haus, Ihrer Woh-
nung oder gar in den einzelnen RAumen bewegt,iezhayesaubert oder gar
beraumt werden sollte.

Sparen Sie nicht am falschen Ende, da Ihre Imneobiihrscheinlich Ihr
grof3ter Vermbgensgegenstand ist.

Das Leben aus dem Handgepack ist unschon und aehtifsliihe — deshalb
sollten Sie die Zeit der Vermarktung, der Durchtirtg von zielfihrenden
Besichtigungen begrenzen. Das tun Sie am bestdemin..

... Sie sich einen kompetenten Makler suchen und dies  em den
Verkaufsauftrag fir Ihre Immobilie geben !
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